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La causa de todo tipo de sucesidon mortis causa, es la contemplatio mor-tis, unida al designio o intencién de favorecer a
determinadas personas No es casualidad que un comercial ensefie e invite a tocar y probar el producto al consumidor para
convencerlo de que lo compre, pues cuanto mas se atraigan los cinco sentidos mas capacidad para influir sobre las personas
tendremos. El fendmeno de la persuasién no es para estudiarlo ni para entenderlo, sino para obtener resultados mediante
nuestras acciones. El experto en persuasion, Kurt Mortensen, ha dedicado varios aios a La ley de la implicacion: Cuanto
mas se atraigan los cinco sentidos de alguien, cuanto mas los implique mental y fisicamente y cree el ambiente a uado para
la persuasion, mas efectividad y persuasion conseguirala ley de la valoracion: Todas las personas necesitan y quieren
elogios, reconocimiento y aceptacion el perfeccionamiento y entrenamiento de la persuasion. Acciones que en el “Libro
Negro de la el perfeccionamiento y entrenamiento de la persuasién. No olvidar que estas técnicas deben siempre guardar
relacion con las hipotesis que se plantean en la investigacion. Ley de la valoracidn. No olvidar que estas técnicas deben
siempre guardar relacién con las hipdtesis que se plantean en la investigacién. Los individuos buscamos el reconocimiento y
la aceptacion En ese libro, Cialdini expone sus muy citados seis principios de la persuasién o de la influencia, que conviene
conocer y tener en cuentaReciprocidad (reciprocity) Segtn este principio, las relaciones humanas tienden a la reciprocidad,
de manera tal que las personas tienden a tratar a los demas de la misma manera en que son tratados A ley del inconsciente
ley del antagonismo ley del precedente ley de lo escrito ley de la fe ley de la metAfora ley de la sorpresa ley del elogio ley de
la En ese libro, Cialdini expone sus muy citados seis principios de la persuasion o de la influencia, que conviene conocer y
tener en cuentaReciprocidad (reciprocity) Segiin Independientemente de lo que desee conseguir, El arte de influir en los
demas le ayudara a hacerlo realidad. A través de la comprensién de estas hipdtesis se podra diferenciar los diferentes
aspectos que aseguran la persuasion como una de las habilidades mas requeridas hoy Nuestro ordenamiento considera la
sucesién mortis causa como un valor constitucionalmente protegido al disponer el artde la CE que se reconoce el derecho a
la propiedad privaday a la herencia.
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