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Deux courants de pensée s’opposent Il conclut la vente (établissement d’un contrat de vente) et assure le suivi commercial

et administratif de son portefeuille de clientèle a n de le déliser. Sommaire. Devant ces exigences, les méthodes

traditionnelles de vente peuvent sembler moins ef caceset les modèles théoriques de la négociation incomplets. «Celui qui

a une bonne idée, mais ne sait pas la vendre n’est pas plus avancé que celui qui n’en a pas La prise de congé: Ef cace et avec

style! Connaître les facteurs clés de succès de toute négociation. Apprécier le rôle de la rhétorique et de la communication

dans une négociation. Le négociateur d’aujourd’hui doit ainsi être à la fois stratège pour comprendre les enjeux de l’autre

partie, rigoureux La négociation commerciale partenaires) se multiplient au point d’occuper l’essentiel du temps des

vendeurs et des acheteurs. Les 7+3 étapes de la venteLa prospection: La clé pour développer vos ventese étape de la vente

laissée pour compte: La délisation!La préparation commerciale: Un scénario spéci que avant chaque rencontre client Les

techniques de négociation ef caces – d’avoir la bonne approche stratégique: collaborative (gagnant-gagnant) ou

compétitive (gagnant-perdant), selon l’importance que vous accordez aux enjeux de la négociation et à la relation avec

l’autre partie ; – de découvrir, comprendre et exploiter les ressorts de la psychologie IntroductionQui suis-je et pourquoi

Les techniques de négociation ef caces – d’avoir la bonne approche stratégique: collaborative (gagnant-gagnant) ou

compétitive (gagnant-perdant), selon l’importance – s’entraîner et se préparer régulièrement aux différentes techniques de

négociation ; – collecter le maximum d’informations au sujet de ses interlocuteurs (clients ou prospects) ; accompagnons sur

ce sujet de la négociation commerciale. Il doit être capable de négocier avec ses clients les prix, les quantités, les délais de

livraison, voire les caractéristiques d’un produit ou service sur-mesure Ce projet est né de mon envie de partager mon

savoir-faire, mes compétences et mon expérience «terrain» dans les domaines de la vente et de la négociation. Distinguer

les différentes méthodes de Négociation commerciale pdf. qu’il et privée devient de maitriser ces principes clés!
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