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El objetivo del citado cuadernillo es el de que los alumnos de la Catedra Comercializacién puedan disponer de todo el
material de estudio relacionado con las técnicas de ventas, siendo una herramienta practica que se base en la e xperiencia
del autor Capitulo Il Elementos claves del proceso de venta. Capitulo V La capacidad de olvido del ser humano. El/la
vendedor/a ha determinado correctamente las necesidades del cliente/a, el producto es el a uado para satisfacerlasy el/la
cliente/a no ha presentado resistencia. Retos del vendedor actual La comunicacion Las empresas compiten entre ellas, en
cual- UnidadTécnicas de ventasMapa conceptuallntroduccionMétodos de ventasVenta a distanciaVenta personalVenta
multinivelLas fases de la venta La conclusion directa: Es la culminacién de una buena presentacién y argumentacion. En este
Manual de Técnicas de Ventas en PDF, descubriras cémo identificar las necesidades de tus clientes, cdmo manejar
objeciones de manera efectiva, como crear Curso de Técnicas de Venta es un curso que enseia las técnicas de venta paso a
paso. Capitulo IV Fases del proceso de compra - venta. De alli laimportancia de revisar las técnicas de ventas que ayudan a
superar tan dificiles y complicadas situacio-nes de mercado. Cubre temas como el proceso de ventas, la prospeccién del
mercado, la entrevista de, - En el campo de las ventas hacen parte de este primer grupo dos importantes cualidades, claves
e imprescindibles en el desempeno de la profesién, ellas El proceso de venta atraviesa por una serie de fases que tienen
como punto de partida la localizacién y calificacion del cliente, derivando en el cierre de la venta; La actividad de venta es
una de las profesiones mas antiguas, ya hace mas de 4, a.C. Capitulo lll La planeacion, un instrumento para lograr el trabajo
eficaz en ventas. Al finalizar la presentacion, el/la cliente/a hace la compra Técnicas de ventas y comunicacién comercial.
Como primera etapa toda esta evolucién se generd por los primeros asentamientos humanos, el sedentarismo, la
agriculturay los trabajos con metales blandos (Alfareria)para la profesidn de las ventas, medio de sostenibilidad de las
empresas y de la eco-nomia en general. Ciclo PTMC. Capitulo VI El cliente y sus necesidades los drabes comercializaron
entre ellos y luego al mundo.
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