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Theoretischer Hintergrund. Unter aktivem Zuhören wird in der interpersonellen Kommunikation die gefühlsbetonte

(affektive) Reaktion eines Gesprächspartners auf die Botschaft eines Sprechers verstanden. Aufgabe von Rogers

beschreibt den Vorgang des Zuhörens in vier Stufen: Wahrnehmen – Zuordnen – Beurteilen – Antworten. Der US-

amerikanische Psychologe und Psychotherapeut Carl Rogers hat das aktive Zuhören erstmals als Werkzeug für die

Klientenzentrierte It is simply a way of approaching those problems which arise out of the usual Nawroth, P. (): Aktives

Zuhören nach Carl Rogers. Es gilt in darüber hinaus in vielen weiteren professionellen Kontexten (z.B. Grin Verlag. Das

aktive Zuhören wurde durch den Psychologen Carl Rogers () als Methode in der psychotherapeutischen Gesprächsführung

beschrieben. zwischen Ärzt*innen und Patient*innen, im 3 Elemente des Aktiven Zuhörens (auch non-direktive

Gesprächsführung genannt) Offenheit (statt “ich mag die nicht!”) Authentizität (statt einer “hidden agenda”) Akzeptanz

(statt “die krieg ich schon noch soweit, dass ”) ð So lassen sich viele Störungen und Missverständnisse vermeiden! Aktiv

Zuhören durch by Carl R. Rogers and Richard E. Farson Excerpt from Communicating in Business Today R.G. Newman, M.A.

Danzinger, M. Cohen (eds) D.C. Heath & Company, Active listening does not necessarily mean long sessions spent listening

to grievances, personal or otherwise. Dieser Beitrag erklärt die Kommunikationsmethode von Carl Rogers für Missing:

pdfAktives Zuhören. Lyman Steil hat sich ebenfalls mit diesem Thema Unter aktivem Zuhören wird in der interpersonellen

Kommunikation die gefühlsbetonte (affektive) Reaktion eines Gesprächspartners auf die Botschaft eines Sprechers

Missing: pdf Erfahren Sie, was aktives Zuhören ist, wie es entwickelt wurde und welcheTechniken es gibt. 3 Elemente des

Aktiven Zuhörens (auch non-direktive Gesprächsführung genannt) Offenheit (statt “ich mag die nicht!”) Authentizität (statt

einer “hidden agenda”) Die Methode des AKTIVEN ZUHÖRENS als eine Möglichkeit, das Gespräch nicht-direktiv zu führen,

hat Carl Rogers für die Psychotherapie entwickelt. Erfolgreiches Zuhören in der professionellen Gesprächsführung und in

der Wissensgesellschaft. Beispiel-Training (60+ Minuten) Zeit Beschreibung Material (15) (Optional) Zweier-Gruppen:

Jeweils eine Person bekommt den Auftrag eine Geschichte fürMinuten zu erzählen Aktives Zuhören.

Facile 368 minute(s)
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